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▲中國人壽金玲通訊處體系經中國人壽金玲通訊處體系經中國人壽金玲通訊處體系經中國人壽金玲通訊處體系經理謝依珊酷似侯佩岑理謝依珊酷似侯佩岑理謝依珊酷似侯佩岑理謝依珊酷似侯佩岑，，，，曾是信用卡銷售高手曾是信用卡銷售高手曾是信用卡銷售高手曾是信用卡銷售高手。。。。(圖圖圖圖／／／／記者江羚瑜攝記者江羚瑜攝記者江羚瑜攝記者江羚瑜攝) 

記者江羚瑜／台北報導 

一雙水汪汪的大眼睛，外型與甜姐兒侯佩岑相似度極高的中國人壽金玲通訊處體系經理謝依珊，過去在銀行是

一位信用卡銷售高手，經常勇奪全台銷售冠軍，平均月收入約 20 萬元，五年來相當亮眼的信用卡銷售生涯，

卻使她深感信用卡只有「一次性」服務，因而萌生退意轉至「持續且多元性」的保單銷售行列，年僅不到 30

歲，已是坐擁三間房產的保險天后！ 

銷售信用卡與保單，對謝依珊來說有哪些差異呢？謝依珊分析，過去賣信用卡是叫人「花錢」，但是賣保單卻

是教人「存錢」，自己猶如保戶的設計師，經常為不同的客戶訂做客製化的保單規劃，依照各種不同族群需

求，提供完整且豐富的保險建議，對此工作價值相當認同，也深感樂此不彼。 

相較於信用卡銷售，較偏向單打獨鬥的獨立作戰模式，謝依珊指出，因工作時間長，體力常不勝負荷，然而保

單銷售較重視團隊合作，業務部隊之間可相互分享、交換銷售心得，並與周遭朋友討論理財之道，銷售保單有

助於自我成長，同時多一些時間休息及陪伴家人，保有較佳的生活品質。 

過去把工作當成生活的全部，七年級生的謝依珊在 20 歲即買下第一間房子，24 及 28 歲更陸續購入其他不動

產，如今經營保險事業有聲有色，為客戶量身設計不同的保單規劃，還能善用工作以外的時間學習鋼琴、游泳

等興趣，如今年收入高達 300 萬的她，堪稱是事業、生活兩得意！ 
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